
日 時

12月9日 （水）

15：00～17：00

定員8名
受講料無料

第１部

第２部

16:00～17:00
＜セミナーテーマ＞

『売上げ拡大のための販路戦略』

＜セミナー内容＞

「販路」をテーマに、売上拡大のためにどのよう
な観点で販路を探すのか、販路によってどう商品
戦略を変えるのかを事例を交えてお伝えします。
また、自社の販路戦略を見える化する方法や、世
の中にあふれている様々な販路を分類し、それぞ

れの特徴を解説します。

岡山県よろず支援拠点電話対応時間：平日9：00～17：00

よろずミニセミナー

公益財団法人岡山県産業振興財団

よろずミニセミナーとは、様々な専門を持つよろず支援拠点のコー
ディネーターがそれぞれのノウハウを短時間に凝縮して惜しみなく
お伝えするセミナーです！

15:00～16:00
＜セミナーテーマ＞

『中国や国内で、何か商品（モノ）を
作りたいと思った時どうする？』

＜セミナー内容＞
納期管理はリスク管理！ちょっとした勘違いから
始まる危険なニオイを感じとる！
見積もり通りに行かない見積もりコスト計算

会場：倉敷サテライトオフィス

会社名 業種

参加者名 連絡先

プロダクトデザイナー
大島 秀彰

販路開拓コンサルタント
加藤 学

お申込み TEL 086-436-7741        FAX 086-436-7742

倉敷サテライトオフィス
倉敷市寿町1-36

TEL.086-436-7741 FAX.086-436-7742


