
日 時

1月18日 （月）

15：00～17：00

定員10名
受講料無料

第１部

第２部

16:00～17:00
＜セミナーテーマ＞

『最新トレンド
「パーソナライズド」を知る』

＜セミナー内容＞

ネットサービスやオンラインショップなどで、す
べての顧客や訪問者に常に同じ内容を提示するの
ではなく、顧客情報や閲覧履歴などから、個人ご
とに異なる情報を提供する「パーソナライズド」。
マーケティングの常識となるであろう、一歩先ゆ
く最新トレンド「パーソナライズド」について、
利用方法から制作手法まで、一緒に勉強してみま

せんか。

岡山県よろず支援拠点電話対応時間：平日9：00～17：00

よろずミニセミナー

公益財団法人岡山県産業振興財団

よろずミニセミナーとは、様々な専門を持つよろず支援拠点のコー
ディネーターがそれぞれのノウハウを短時間に凝縮して惜しみなく
お伝えするセミナーです！

ZOOMを使用したWEBセミナーです！
下記にご記入いただいたアドレスにZOOM参加のご案内メールを送らせていただきます。

中小企業診断士
1級販売士
山下 麻由子

デザイナー
中山 要

お申込み TEL 086-206-2180        FAX 086-206-3190

倉敷サテライトオフィス
倉敷市寿町1-36

TEL.086-436-7741 FAX.086-436-7742

会社名 メールアドレス

参加者名 連絡先

15:00～16:00
＜セミナーテーマ＞

『購買に繋がるリアルとネットの客動線
～顧客心理をとらえた売り場作り～』

＜セミナー内容＞

客動線は長い方が良い？！顧客を購買へ導く上で
重要となる客動線。自社のターゲットにあった客
動線を設定し、客単価・客数増加を目指しましょ
う。失敗談を含め、実際の取り組み事例をご紹介
いたします。また、コロナ禍でイベント等の販売
機会が減る中、Twitterを活用して、ネット上でも
顧客を購買へ導く事例をご紹介いたします


