
業界で活躍中の専門家が、
ぎゅっと濃縮したノウハウを惜しみなく大公開！

15:00～17:00

2021年9月28日 （火）日 程

第１部

時 間

「効果的な店内イベントの開催と
リピーター獲得術」

「経営改善計画の勘どころ
～金融機関の視点から～」

新規顧客の獲得に有効な店内イ
ベントを実施し、お客様づくり
をしませんか？
お客様がリピーターになる具体
的な方法やファンづくりの方法
をお伝えします。可能な限り多
くの事例紹介とコロナ禍でも実
施可能な方法をお伝えしますの
で明日からの事業に活かせるセ
ミナーです。

よろず

講師 :

定員8名
受講料無料

ご予約・お問い合わせ

【岡山サテライトオフィス】
公益財団法人岡山県産業振興財団

岡山県よろず支援拠点

15：00～16：00 16：00～17：00

※新型コロナウイルスの
感染状況によっては、
WEBセミナーに変更させて

いただきます。

ミニセミナー

（商店街アドバイザー）

矢部 久智

TEL：086-206-2180 FAX：086-206-3190 

コロナ禍で業績が落ち込んでいる、ここ
数年赤字決算が続いている、借入金返済
額の減額を銀行に相談した、このような
場面で取引金融機関から経営改善計画書
の提出を求められたことはありませんか。
経営計画書はあなたの会社と金融機関の
コミュニケーションツールです。今回は
経営改善計画書作成に際して金融機関が
納得する、押さえておくべきツボについ
てお話させていただきます。自分で作成
するときや外部専門家に作成依頼したと
きなどにチェックポイントとしてお役立
てください。

講師 : 福田 尚二

第２部

岡山市北区富田町2丁目13-15吉澤ビル3F

受付時間：平日 9：00～17：00
https://www.optic.or.jp/yorozu/

（中小企業診断士）

サテライト開催

場 所 岡山サテライトオフィス


